POSIBLES SOLUCIONES AL PROBLEMA

1. Sistema de Trazabilidad Integral

Propuesta: Diseiar una plataforma digital basada en blockchain que permita rastrear todas las
etapas de la cadena de produccién del café especial, desde la siembra hasta la comercializacién

final.

Caracteristicas principales:

Identificacion por lotes: Cada lote de café tendra un cédigo QR Unico que contiene
informacidn sobre el origen del grano, su proceso de produccion, certificaciones y detalles
del productor.

Certificados digitales: Emitir documentos verificables de calidad y sostenibilidad del
producto.

Visualizacién para el consumidor: Una aplicacidn o sitio web donde los clientes puedan
escanear el cddigo y obtener informacion completa sobre el café que compran.

Beneficios:

Aumentar la confianza del consumidor.
Mejorar la percepcion de calidad del producto.

Asegurar transparencia en el mercado.

2. Analisis Predictivo del Mercado

Propuesta: Desarrollar un sistema de analisis de datos impulsado por inteligencia artificial (1A)
gue permita predecir tendencias de precios, demanda y produccion del café especial en mercados
nacionales e internacionales.

Caracteristicas principales:

Machine learning: Utilizar modelos de aprendizaje automatico para analizar datos
histéricos y patrones del mercado.

Sensores loT (Internet de las Cosas): Integrar dispositivos en las fincas que recojan datos
en tiempo real sobre produccion, clima y calidad del grano.

Dashboards interactivos: Proveer herramientas visuales para que productores y
comercializadores tomen decisiones basadas en datos.

Beneficios:

Optimizar la planeacidon de cultivos y produccion.
Reducir riesgos econdmicos al anticiparse a fluctuaciones de precios.

Maximizar la rentabilidad de los productores.



3. Optimizacion Logistica

Propuesta: Implementar una herramienta tecnoldgica que optimice las rutas de distribucién y los
procesos logisticos mediante andlisis geoespacial y algoritmos de optimizacion.

Caracteristicas principales:

e Planificacion dinamica: Disefar rutas de transporte eficientes para minimizar costos y
tiempos de entrega.

¢ Monitoreo en tiempo real: Permitir que los productores y comercializadores rastreen el
estatus del producto en cada etapa de la distribucion.

e Analisis de costos: Generar reportes detallados que identifiquen oportunidades de ahorro
en logistica.

Beneficios:

e Reducir costos de distribucion.

e Incrementar la eficiencia en el transporte.

e Mejorar la experiencia del cliente con entregas mas rapidas.
4. Plataforma de Conexion Productor-Consumidor

Propuesta: Crear una plataforma en linea que conecte directamente a productores de café
especial con consumidores finales, eliminando intermediarios innecesarios.

Caracteristicas principales:

e Marketplace digital: Espacio virtual donde los productores pueden ofrecer sus productos
directamente a compradores.

e Sistema de valoraciones: Los clientes podran calificar y dejar resefias sobre el producto y
el servicio.

e Pagos seguros: Implementar un sistema de transacciones en linea con opciones de pago
digital.

Beneficios:
e Incrementar la ganancia para los productores al reducir intermediarios.
e Fomentar una relacién directa y personalizada entre productor y consumidor.
e Ampliar la visibilidad del café especial en mercados internacionales.

5. Modelo de Certificacion de Sostenibilidad

Propuesta: Disefiar un programa de certificacion enfocado en practicas sostenibles y de comercio
justo, respaldado por un sistema digital que garantice transparencia.

Caracteristicas principales:



¢ Indicadores de sostenibilidad: Evaluar el impacto ambiental y social de la produccién de
café.

e Certificacion digital: Emitir certificados que acrediten el cumplimiento de estandares
ecoldgicos y éticos.

e Comunicacion de valor: Crear campanas de marketing que destaquen el compromiso de la
empresa con la sostenibilidad.

Beneficios:
e Mejorar la imagen del producto en mercados conscientes del medio ambiente.
e Aumentar la percepcion de valor del café especial.

e Atraer a consumidores que priorizan productos sostenibles.



