Diagnostico de Ventajas, Oportunidades, Fallos y Retos de CaffeCode

Ventajas:

1.

Transparencia y Confianza: CaffeCode ofrece una solucion innovadora al mercado de
cafés especiales, brindando a los consumidores la posibilidad de verificar la autenticidad
y origen del café mediante codigos QR. Esto genera un nivel de confianza que diferencia
la plataforma en un sector donde la trazabilidad es fundamental.

Modelo Freemium: El modelo de negocio freemium permite atraer a una gran base de
usuarios inicialmente con acceso gratuito, mientras que ofrece opciones de suscripcion
premium que brindan informacién detallada sobre la cadena de suministro del café, lo
que genera ingresos recurrentes.

Alianzas Estratégicas: La plataforma establece alianzas con productores y distribuidores
de café, lo que no solo fortalece la oferta de productos verificados, sino que también crea
nuevas fuentes de ingresos mediante comisiones por transacciones y verificacion de
origen.

Oportunidades:

1.

Fallos:

1.

Expansion Global: Existe un gran potencial para expandir la plataforma a mercados
internacionales, como Estados Unidos, Europa y Asia, donde el interés por el café de
calidad y la trazabilidad est4 en aumento.

Crecimiento del Mercado de Café Especial: A medida que los consumidores buscan
productos mas transparentes y sostenibles, el mercado del café especial esta
experimentando un crecimiento. CaffeCode tiene la oportunidad de posicionarse como
lider en el sector, al facilitar el acceso a informacion confiable sobre el origen y calidad
del café.

Alianzas con Retailers y Cooperativas: Las alianzas con retailers, tiendas en linea y
cooperativas agricolas pueden ampliar el alcance de la plataforma y fortalecer el
ecosistema de trazabilidad, lo que puede impulsar la adopcion masiva de CafteCode.

Monetizacion a través de Datos: La venta de datos anonimos y reportes sobre
tendencias de consumo puede ser una fuente adicional de ingresos para CaffeCode,
proporcionando insights valiosos a los productores y marcas del sector cafetero.

Dependencia de la Adopcion por Parte de los Productores: Si bien la plataforma esta
dirigida a los consumidores, depende de que los productores adopten el sistema de
verificacion para que la aplicacion tenga valor. Si los productores no se suman al modelo,
la efectividad de la plataforma podria verse limitada.



2.

Retos:

Complejidad en la Implementacion de la Trazabilidad: Asegurar la trazabilidad
precisa y efectiva de todos los productos puede ser un reto logistico, especialmente al
integrar a una gran cantidad de productores en diferentes regiones. Esto podria generar
dificultades en la calidad y consistencia de los datos.

Competencia en el Mercado: Aunque la propuesta de valor de CaffeCode es innovadora,
la competencia en el sector de cafés especiales y aplicaciones de trazabilidad esta en
aumento. Es crucial mantener una ventaja competitiva constante mediante la innovacion
tecnologica y la expansion de la red de productores asociados.

Educaciéon del Consumidor: Muchos consumidores ain no comprenden la importancia
de la trazabilidad en productos como el café. Serd necesario invertir en campanas de
educacion para explicar los beneficios de verificar el origen y la calidad del café, lo cual
puede representar un desafio en términos de tiempo y recursos.

Escalabilidad de la Plataforma: La expansion a nuevos mercados puede presentar retos
operativos y técnicos. La plataforma necesitard escalar de manera eficiente para manejar
una base de usuarios mas amplia y una mayor cantidad de productos verificados sin
comprometer la calidad de la experiencia del usuario.

Este diagndstico proporciona una vision clara de los puntos fuertes, oportunidades de
crecimiento, debilidades y los desafios que enfrentara CaffeCode en su camino hacia la
consolidacion del negocio. El analisis de estos aspectos serd fundamental para desarrollar

estrategias efectivas que permitan capitalizar las fortalezas y mitigar los riesgos asociados.



