Estrategias de Generacion de Ingresos para CaffeCode

Para garantizar la viabilidad financiera y el crecimiento sostenible de CaffeCode, hemos

delineado diversas formas de generar ingresos, aprovechando diferentes modelos y estrategias de

monetizacion. A continuacion, se describen las principales fuentes de ingresos para este
emprendimiento:

1.

Modelo Freemium: La aplicacién CaffeCode serd gratuita para los usuarios en su
descarga inicial, permitiendo el acceso basico a la informacion de trazabilidad del café
mediante codigos QR. Sin embargo, se ofreceran opciones premium de pago que
brindaran acceso a funcionalidades avanzadas, como detalles completos sobre el historial
de produccion, certificaciones, procesos agricolas y mas. Este modelo proporciona una
fuente continua de ingresos por suscripciones mensuales o anuales, apelando a usuarios
que buscan una experiencia mas profunda y personalizada.

Publicidad: CaffeCode también monetizara su plataforma mediante la venta de espacios
publicitarios para marcas relacionadas con el café, como fabricantes de tazas, maquinas
de café, o incluso otros productos complementarios. Este enfoque permite generar
ingresos pasivos mientras se conecta a los usuarios con productos relevantes y de calidad.
La publicidad puede estar dirigida a los usuarios de la aplicacion a través de banners y
anuncios segmentados basados en sus intereses y comportamientos dentro de la
plataforma.

Comision por Transacciones: Al permitir que los consumidores compren café
directamente desde la plataforma a través de los codigos QR, CaffeCode obtendra una
comision por cada compra realizada. Este modelo de ingresos no solo fomenta la
adopcion de la plataforma, sino que también facilita una experiencia de compra directa
para los usuarios, asegurando que obtienen café de calidad y verificado, lo que genera
valor para ambos lados del mercado.

Alianzas Estratégicas y Comisiones por Verificacion de Origen: CaffeCode
establecera alianzas con productores de café, distribuidores y tiendas especializadas. A
través de estas colaboraciones, los productores podran vender sus productos en la
plataforma con la garantia de trazabilidad y autenticidad. Por cada producto verificado y
vendido, la plataforma recibira una comision por la verificacion de origen. Esta estrategia
crea un flujo de ingresos adicional y promueve la transparencia en la cadena de
suministro del café.

Marketing de Contenidos y Venta de Datos Anénimos: Como parte de la estrategia de
marketing de contenidos, CaffeCode podra ofrecer informes detallados sobre las
tendencias de consumo, preferencias de los usuarios y comportamiento de compra,
dirigidos a productores, marcas de café y otros actores del mercado. La venta de estos



datos (de manera andénima y ética) podria convertirse en una fuente de ingresos adicional,
proporcionando insights valiosos para los stakeholders de la industria del café.

Sistema de Recompensas e Incentivos: CaffeCode implementara un sistema de puntos o
recompensas para los usuarios que escaneen y compartan productos verificados. Estos
puntos pueden ser canjeados por descuentos, productos exclusivos o incluso entradas a
eventos relacionados con el café. Este enfoque no solo fomenta la lealtad del cliente, sino
que también puede generar ingresos mediante asociaciones con marcas que ofrezcan
productos para el canje.

Alianzas con Retailers y Distribuidores: A medida que CaffeCode expanda su presencia
en el mercado, se estableceran acuerdos con tiendas fisicas y en linea para promover
productos verificados por la plataforma. Estos retailers recibiran incentivos o comisiones
por promover y vender café que ha sido autenticado a través de CaffeCode. Ademas, las
alianzas con instituciones educativas, cooperativas agricolas y asociaciones de
caficultores contribuiran a fortalecer el ecosistema y aumentar la adopcion de la
plataforma, lo que también puede traducirse en fuentes adicionales de ingresos por
transacciones y servicios de verificacion.



