Modelo de Negocio para una Solucion Tecnoldgica de Trazabilidad
y Analisis de Datos en el Mercado de Cafés Especiales

Propuesta de Valor

Nuestra solucién tecnolégica ofrece una plataforma integral que garantiza la trazabilidad completa
del café especial desde su cultivo hasta su consumo, utilizando cédigos QR, almacenamiento en la
nube y andlisis de datos con inteligencia artificial. La propuesta de valor se centra en:

- Transparencia y Confianza: Proporcionamos a los consumidores informacidn detallada sobre el
origen y las caracteristicas del café, fortaleciendo su confianza en el producto.

- Prediccion de Mercado: Utilizamos algoritmos avanzados para predecir precios y demanda,
ayudando a los productores a tomar decisiones informadas y estratégicas.

- Eficiencia Logistica: Optimizacidn de procesos logisticos mediante la integracion de datos en
tiempo real, reduciendo costos y mejorando la distribucién.

- Competitividad Global: Mejoramos la competitividad del café especial en mercados nacionales e
internacionales mediante la integracién de tecnologias innovadoras.

Definicion de Clientes

Nuestro modelo de negocio esta dirigido a varios segmentos clave dentro de la industria del café
especial:

- Productores de Café: Pequeiios y grandes productores que buscan asegurar la trazabilidad y
mejorar la eficiencia de sus operaciones.

- Distribuidores y Comerciantes: Empresas que necesitan herramientas avanzadas para la
prediccidn de precios y demanda, y para optimizar sus cadenas de suministro.

- Consumidores Finales: Amantes del café interesados en conocer el origen y la calidad del
producto que consumen, garantizando autenticidad y sostenibilidad.

Presentacion de Contenidos para Futuros Inversionistas



1. Visién y Misidn: Presentar la vision de ser la plataforma lider en trazabilidad y analisis de datos
para cafés especiales, y la misidon de garantizar transparencia, eficiencia y competitividad en la
cadena de valor del café.

2. Andlisis de Mercado: Incluir estadisticas y estudios que demuestren el crecimiento del mercado
de cafés especiales y la demanda creciente por transparencia y calidad.

3. Propuesta de Valor: Detallar como nuestra solucidn aborda los desafios del sector, destacando
los beneficios clave para productores, distribuidores y consumidores.

4. Modelo de Ingresos: Explicar las estrategias de monetizacidn (ver seccion de monetizacién a
continuacién).

5. Estrategia de Crecimiento: Describir las tacticas de marketing, promocién y fidelizacion que se
implementaran para aumentar la adopcidn y retencion de usuarios.

6. Plan Financiero: Presentar proyecciones financieras, incluyendo costos de desarrollo, ingresos
esperados, y ROl (Retorno sobre la Inversion).

7. Equipo: Destacar las habilidades y experiencia del equipo detrds del proyecto, incluyendo
desarrolladores, expertos en café, y profesionales de marketing.

Tipos de Monetizacion Posibles

1. Suscripcion Mensual/Anual: Cobrar una tarifa de suscripcion a productores y distribuidores por
el acceso a las funcionalidades avanzadas de la plataforma, como prediccién de tendencias y
optimizacién logistica.

2. Venta de Datos: Ofrecer datos agregados y andnimos a empresas de investigacion de mercado y
otras entidades interesadas en las tendencias del mercado del café especial.

3. Publicidad y Patrocinios: Permitir a marcas y empresas relacionadas con el café especial
anunciarse dentro de la aplicacién, generando ingresos adicionales.



4. Comisiones por Transaccién: Cobrar una pequeiia comisién por cada transaccién realizada a
través de la plataforma, especialmente en el contexto de ventas directas entre productores y
consumidores.

5. Servicios Premium: Ofrecer servicios adicionales como analisis personalizados, reportes
detallados y consultoria especializada a una tarifa adicional.



