Modelo de Negocio para una Solucion Tecnoldgica de Trazabilidad
y Analisis de Datos en el Mercado de Cafés Especiales

Propuesta de Valor

Nuestra solucién tecnolégica ofrece una plataforma integral que garantiza la trazabilidad completa
del café especial desde su cultivo hasta su consumo, utilizando cédigos QR, almacenamiento en la
nube y andlisis de datos con inteligencia artificial. La propuesta de valor se centra en:

- Transparencia y Confianza: Proporcionamos a los consumidores informacidn detallada sobre el
origen y las caracteristicas del café, fortaleciendo su confianza en el producto.

- Prediccion de Mercado: Utilizamos algoritmos avanzados para predecir precios y demanda,
ayudando a los productores a tomar decisiones informadas y estratégicas.

- Eficiencia Logistica: Optimizacidn de procesos logisticos mediante la integracion de datos en
tiempo real, reduciendo costos y mejorando la distribucién.

- Competitividad Global: Mejoramos la competitividad del café especial en mercados nacionales e
internacionales mediante la integracién de tecnologias innovadoras.

Definicion de Clientes

Nuestro modelo de negocio esta dirigido a varios segmentos clave dentro de la industria del café
especial:

- Productores de Café: Pequeiios y grandes productores que buscan asegurar la trazabilidad y
mejorar la eficiencia de sus operaciones.

- Distribuidores y Comerciantes: Empresas que necesitan herramientas avanzadas para la
prediccidn de precios y demanda, y para optimizar sus cadenas de suministro.

- Consumidores Finales: Amantes del café interesados en conocer el origen y la calidad del
producto que consumen, garantizando autenticidad y sostenibilidad.

Presentacion de Contenidos para Futuros Inversionistas



1. Visién y Misidn: Presentar la vision de ser la plataforma lider en trazabilidad y analisis de datos
para cafés especiales, y la misidon de garantizar transparencia, eficiencia y competitividad en la
cadena de valor del café.

2. Andlisis de Mercado: Incluir estadisticas y estudios que demuestren el crecimiento del mercado
de cafés especiales y la demanda creciente por transparencia y calidad.

3. Propuesta de Valor: Detallar como nuestra solucidn aborda los desafios del sector, destacando
los beneficios clave para productores, distribuidores y consumidores.

4. Modelo de Ingresos: Explicar las estrategias de monetizacidn (ver seccion de monetizacién a
continuacién).

5. Estrategia de Crecimiento: Describir las tacticas de marketing, promocién y fidelizacion que se
implementaran para aumentar la adopcidn y retencion de usuarios.

6. Plan Financiero: Presentar proyecciones financieras, incluyendo costos de desarrollo, ingresos
esperados, y ROl (Retorno sobre la Inversion).

7. Equipo: Destacar las habilidades y experiencia del equipo detrds del proyecto, incluyendo
desarrolladores, expertos en café, y profesionales de marketing.

Tipos de Monetizacion Posibles

1. Suscripcion Mensual/Anual: Cobrar una tarifa de suscripcion a productores y distribuidores por
el acceso a las funcionalidades avanzadas de la plataforma, como prediccién de tendencias y
optimizacién logistica.

2. Venta de Datos: Ofrecer datos agregados y andnimos a empresas de investigacion de mercado y
otras entidades interesadas en las tendencias del mercado del café especial.

3. Publicidad y Patrocinios: Permitir a marcas y empresas relacionadas con el café especial
anunciarse dentro de la aplicacién, generando ingresos adicionales.



4. Comisiones por Transaccién: Cobrar una pequeiia comisién por cada transaccién realizada a
través de la plataforma, especialmente en el contexto de ventas directas entre productores y
consumidores.

5. Servicios Premium: Ofrecer servicios adicionales como analisis personalizados, reportes
detallados y consultoria especializada a una tarifa adicional.

Escalabilidad del Modelo de Negocio del Proyecto

1. Expansion Geografica

- Mercado Nacional: Inicialmente, podemos lanzar la plataforma en las principales regiones
productoras de café especial dentro del pais, garantizando un fuerte comienzo local y
construyendo una base de usuarios sélida.

- Mercado Internacional: Una vez consolidada en el mercado local, la plataforma puede expandirse
a otros paises productores de café, aprovechando la red global de comercio de café especial. La
adaptacion a diferentes idiomas y regulaciones locales serd crucial en esta fase.

2. Ampliacion de Funcionalidades

- Trazabilidad Extendida: Expandir las capacidades de trazabilidad para incluir no solo café, sino
también otros productos agricolas especiales como cacao, té y vinos. Esto permitira diversificar la
oferta y atraer a nuevos segmentos de mercado.

- Analisis de Mercado Avanzado: Incorporar funcionalidades adicionales como anlisis predictivo
mas sofisticado, herramientas de inteligencia de negocio y reportes personalizados. Estas mejoras
atraeran a usuarios mas avanzados y ofreceran mas valor a los clientes existentes.

3. Integracion con Otros Sistemas



- APl y Integraciones: Desarrollar APls que permitan la integracién de la plataforma con otros
sistemas de gestidn agricola, ERP (Enterprise Resource Planning) y CRM (Customer Relationship
Management). Esto facilitara la adopcion de la plataforma por parte de grandes empresas y
cooperativas.

- Ecosistema de Partners: Formar alianzas con otras plataformas tecnoldgicas y empresas del sector
agroalimentario para crear un ecosistema de soluciones integradas que enriquezcan la propuesta
de valor.

4. Estrategias de Monetizacion Diversificadas

- Modelos de Suscripcion: Ofrecer varios niveles de suscripciéon (basico, premium, enterprise) con
diferentes caracteristicas y beneficios. Esto permitird adaptar la oferta a las necesidades y
capacidades financieras de diferentes tipos de usuarios.

- Publicidad Dirigida: Implementar un modelo de publicidad dirigida, donde las marcas pueden
anunciarse dentro de la plataforma, ofreciendo descuentos y promociones exclusivas a los
usuarios.

- Consultoria y Asesoria: Ofrecer servicios de consultoria y asesoria personalizados para ayudar a
los productores y comercializadores a optimizar sus operaciones y aprovechar al maximo las
capacidades de la plataforma.

5. Participacion y Feedback del Usuario

- Comunidades de Usuarios: Crear comunidades en linea y foros donde los usuarios puedan
compartir experiencias, sugerencias y mejores practicas. Esto no solo fomentara la lealtad sino que
también proporcionara valioso feedback para mejoras futuras.

- Actualizaciones y Mejoras Continuas: Implementar un ciclo de desarrollo agil para asegurar que la
plataforma se mantenga actualizada con las Ultimas tendencias tecnoldgicas y necesidades del
mercado.

6. Inversion en Innovacion

- Investigacion y Desarrollo (1+D): Dedicar recursos a la investigacién y desarrollo para explorar
nuevas tecnologias emergentes que puedan mejorar aun mas la plataforma, como blockchain para
la trazabilidad o machine learning para analisis predictivo.



- Pilotos y Pruebas: Realizar pilotos y pruebas de nuevas funcionalidades con un grupo selecto de
usuarios antes de un lanzamiento general, asegurando que las nuevas caracteristicas sean robustas
y efectivas.



