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AGROCAFETECH

AGRICULUTIRAL COFFEE MARKET

GENERAR INGRESOS

Para AgroCaféTech, existen varias formas de generar ingresos a partir de la propuesta de valor basada en la
trazabilidad del café especial, analisis de datos e inteligencia artificial. A continuacion, se delinean diversos
métodos y estrategias para monetizar la idea y asegurar la viabilidad y sostenibilidad financiera:

1. Modelo de suscripcion (Software as a Service - SaaS)

e Descripcion: AgroCaféTech puede ofrecer su sistema de trazabilidad como una plataforma basada en
suscripcion, donde los productores de café y las cooperativas pagan una tarifa mensual o anual por el
acceso a las herramientas de trazabilidad y analisis de datos.

o Estrategias:

o Suscripcion basica: Acceso a funciones esenciales de trazabilidad (registro de etapas de
produccion, informacion bésica sobre la calidad, etc.).

o Suscripcion premium: Acceso a herramientas avanzadas de analisis de datos, prediccion de
precios y demanda, e informes personalizados.

e Valor aiiadido: La posibilidad de personalizar el servicio segun las necesidades de los productores y
comercializadores, proporcionando informes detallados y sugerencias basadas en IA.

2. Venta de datos y analisis de mercado

e Descripcion: La plataforma puede recolectar y analizar datos valiosos sobre el mercado del café,
tendencias de precios, y demanda, los cuales pueden ser vendidos a empresas que deseen conocer mas
sobre el comportamiento del mercado y los hdbitos de consumo.

o [Estrategias:

o Informes de tendencias: Generacion y venta de informes periédicos sobre la evolucion de los
precios y demanda de café especial, utilizando datos de trazabilidad y andlisis de inteligencia
artificial.

o Acceso a datos en tiempo real: Los comercializadores, cooperativas y empresas del sector
podrian pagar por el acceso a datos actualizados sobre la calidad del café y las condiciones del
mercado.

3. Publicidad y patrocinio

o Descripcion: Si AgroCaféTech tiene una base de usuarios considerable, puede monetizar la plataforma a
través de publicidad y patrocinios de marcas que compartan el mismo enfoque sostenible o que trabajen
en la industria del café.

o [Estrategias:

o Publicidad en la plataforma: Incluir anuncios relacionados con la agricultura sostenible,
insumos de café, o empresas tecnologicas del sector agricola.
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g CﬁﬁLEEEIEF H\n resas: Empresas que deseen asociarse con AgroCaféTech pueden patrocinar
1dades o reportes dentro de la plataforma, como los informes de produccion o

4. Consultoria y capacitacion personalizada

Descripcion: Ofrecer servicios de consultoria a productores de café y cooperativas, ayudandoles a
implementar soluciones de trazabilidad y optimizacion del mercado. También se puede ofrecer
formacion sobre el uso del sistema y como aprovechar los datos generados para mejorar sus procesos.
Estrategias:
o Consultoria personalizada: Asesoramiento sobre la implementacion de la trazabilidad en sus
cadenas de produccién y comercializacion.
o Capacitacion: Cursos online o presenciales sobre las mejores practicas de trazabilidad, uso de
datos en la toma de decisiones y como optimizar la cadena de suministro con inteligencia
artificial.

5. Venta de productos relacionados

Descripcion: AgroCaféTech podria generar ingresos adicionales mediante la venta de productos
relacionados con la trazabilidad y sostenibilidad en la cadena de suministro del café. Esto incluye
dispositivos IoT (Internet de las Cosas), sensores para monitorear la calidad del cafg, o incluso paquetes
de certificacion.
Estrategias:
o Sensores de calidad: Venta de dispositivos que ayuden a los productores a medir variables
importantes como la humedad, temperatura y otros factores relevantes para la trazabilidad.
o Certificacion de calidad: Crear alianzas con empresas certificadoras para ofrecer paquetes de
certificacion de calidad y sostenibilidad que los productores puedan adquirir para respaldar sus
productos.

6. Modelo de comision por intermediacion

Descripcion: AgroCaféTech puede actuar como intermediario entre productores y compradores de café
especial, cobrando una comision por cada transaccion realizada a través de la plataforma. Este modelo
beneficiaria a ambas partes al facilitar la comercializacion.

Estrategias:

o Plataforma de compras y ventas: Implementar una plataforma donde los productores ofrezcan
su caf¢ especial y los compradores (empresas de café, tostadores, etc.) puedan adquirirlo.
AgroCaféTech recibiria una comision por cada transaccion realizada.

o Marketplace B2B: Crear un espacio de comercio electronico en donde los productores puedan
vender su café, mientras AgroCaféTech ofrece servicios adicionales, como la verificacion de
trazabilidad y calidad, a cambio de una comision.

7. Alianzas estratégicas y licencias
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eripeitm. AgroC.al h puede establecer alianzas con otras empresas tecnologicas, cooperativas

agricolas o incluso grandes marcas de café que deseen implementar la trazabilidad en sus operaciones.

Ademas, puede licenciar la tecnologia para que otros actores en la industria la utilicen.

o Estrategias:

o Licencia de tecnologia: Licenciar el sistema de trazabilidad a otras plataformas o empresas que
quieran usarlo en sus operaciones, obteniendo ingresos recurrentes por la licencia.

o Alianzas con grandes marcas de café: Asociarse con marcas de café que ya estén establecidas
en el mercado para incorporar la trazabilidad a su cadena de suministro, con AgroCaféTech
como proveedor del sistema.

8. Eventos y ferias especializadas

e Descripcion: AgroCaféTech podria organizar eventos, ferias o conferencias sobre sostenibilidad en el
café, la trazabilidad y la tecnologia agricola. Estos eventos podrian generar ingresos por entradas,
exposiciones y patrocinios.

o Estrategias:

o Organizacion de conferencias y webinars: Cobrar por el acceso a eventos online o presenciales
que ofrezcan conocimientos valiosos sobre la optimizacion del mercado agricola de cafés
especiales.

o Exposiciones: Realizar exposiciones donde AgroCaféTech pueda presentar sus soluciones a
productores, comercializadores y expertos de la industria.

9. Licenciamiento de la marca y productos relacionados

e Descripcion: AgroCaféTech puede expandir su marca y obtener ingresos a través de productos
relacionados, como merchandising, libros o materiales educativos relacionados con la trazabilidad y
sostenibilidad del café.

o [Estrategias:

o Merchandising: Vender productos como camisetas, tazas o mochilas con la marca
AgroCaféTech, dirigidos a una audiencia consciente de la sostenibilidad.

o Material educativo: Crear y vender libros, guias o cursos relacionados con la implementacion
de la trazabilidad y la sostenibilidad en la cadena de suministro del café.

Conclusion

Estas estrategias no solo diversifican las fuentes de ingresos, sino que también garantizan la viabilidad y
sostenibilidad financiera de AgroCaféTech, al tiempo que se maximizan los beneficios de la innovacion
tecnologica aplicada al mercado del café especial.
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