Diagndstico de Ventajas, Oportunidades, Fallos y Retos del Ecosistema del Café Especial
Colombiano Integrado con TECHCAFE

1. Ventajas (Fortalezas Internas):

Trazabilidad Digital: TECHCAFE garantiza la autenticidad del origen y la sostenibilidad
del café colombiano mediante blockchain, aumentando la confianza de todos los
actores.

Trazabilidad productor y cliente: en este sentido le damos valor agregado e interaccion
social entre productor y cliente, (alama café, maestros tostadores internacionales,
comerciantes internacionales se logra diferenciar y conocer los atributos de café de
origen, conociendo directamente el productor, permitiendo conocer sus procesos
previos a su transformacion en taza de café, tipos de maduracion de café, procesos de
fermentaciones controlada o convencional.

Vitrina: productor y cliente, permite dar a conocer a micro lotes de café y micro
productores que se dedican a trabajar un café de alta calidad, seleccionado, con
diferentes tipos de procesos como fermentaciones.

Necesidades del cliente: le permite conocer las necesidades de los clientes para
entregar un café especia premium de alta calidad.

Conexidn Directa: Facilita la interaccidn entre productores, tostadores y certificadoras,
eliminando intermediarios y mejorando los margenes de ganancia.

Enfoque en Sostenibilidad: Resalta las practicas agricolas sostenibles y certificaciones
como Rainforest Alliance, promoviendo un enfoque alineado con las demandas del
mercado global.

Narrativa del Producto: Los consumidores valoran historias auténticas; TECHCAFE
permite a los productores destacar su identidad y calidad en cada lote.

Analisis de Mercado: La integracion de inteligencia artificial ofrece predicciones precisas
sobre precios y demanda, mejorando la competitividad.

2. Oportunidades (Factores Externos):

Creciente Demanda de Café Especial: La tendencia global hacia cafés de alta calidad y
certificacion representa un mercado en expansion.

Adopcion Tecnoldgica: Los productores estan cada vez mas abiertos a adoptar
herramientas digitales, permitiendo una rapida integracién de TECHCAFE.

Aumento de Conciencia del Consumidor: Los consumidores estan dispuestos a pagar
mas por productos transparentes, sostenibles y trazables.

Acceso a Mercados Premium: TECHCAFE puede facilitar la entrada a nichos
internacionales donde se valoran la trazabilidad y la sostenibilidad.

Alianzas Estratégicas: Colaborar con empresas certificadoras como Rainforest Alliance y
distribuidores globales puede fortalecer el reconocimiento del café colombiano.



3. Fallos (Debilidades Internas):

e Barrera Tecnoldgica Inicial: Algunos productores, especialmente en zonas rurales,
pueden carecer de habilidades tecnoldgicas para usar la plataforma de forma eficiente.

e Faltade Infraestructura: Limitaciones en acceso ainternet y dispositivos en dreas rurales
pueden dificultar la implementacion generalizada.

e Costo de Entrada: La percepcion de altos costos iniciales de adopcidn puede desmotivar
a productores pequenos.

e Falta de Capacitacién Inicial: Una implementacion sin formacién adecuada podria
generar resistencia y errores en el uso de la plataforma.

4. Retos (Amenazas Externas):

e Competencia Internacional: Otros paises productores de café también estdn
implementando sistemas de trazabilidad y sostenibilidad.

e Sospecha Inicial: Algunos compradores internacionales podrian ser escépticos ante
nuevas tecnologias sin una validacién extensiva.

e Impactos Climaticos: Las condiciones climaticas afectan directamente la produccion, y
ningun sistema digital puede controlarlas.

e Fragmentacion del Mercado: La diversidad de productores puede dificultar la
unificacidn de procesos bajo una sola plataforma.

e Falta de Financiamiento: Los productores pequeiios pueden necesitar subsidios o apoyo
financiero para adoptar TECHCAFE.



