Supply Sense

Modelo de negocio

A continuacion, se presenta de forma muy concreta del modelo general de negocio para
nuestra aplicacion.

Nombre de la solucién: SupplySense Plataforma avanzada de analisis de datos con foco a
empresarios B2B para facilitar la seleccidon de proveedores de manera confiable y eficiente
mediante técnicas de extraccidn de datos, andlisis avanzado y visualizacién interactiva

Objetivo: Ayudar a las empresas B2B a seleccionar proveedores confiables y de alta calidad
para mejorar la eficiencia y reducir los riesgos en sus operaciones mediste andlisis de datos
de valuacién con criterios de alto valor para dicha seleccién.

Componentes del Modelo de negocio:

= Plataforma de seleccion de proveedores: SupplySense es una plataforma en linea
gue conecta a las empresas B2B con proveedores de alta calidad y confiables
extractadas de bases de Datos como el SECOPII entre otras fuentes de informacién.

= Base de datos de proveedores: La plataforma cuenta con una base de datos de
proveedores verificados y evaluados, que incluye informacién sobre su experiencia,
habilidades, certificaciones y referencias.

= Algoritmo de seleccion: El algoritmo de seleccion de SupplySense evalua las
necesidades de las empresas B2B y las combina con la informacién de la base de
datos de proveedores para recomendar los proveedores mas adecuados.

* Servicio de evaluacidn y verificacion: SupplySense ofrece un servicio de evaluacién
y verificacion de proveedores, que incluye una revisidon exhaustiva de la informacién
de los proveedores y una evaluacién de su capacidad para satisfacer las necesidades
de las empresas B2B.

= Contrato y gestion de proveedores: SupplySense ofrece un contrato y gestion de
proveedores que incluye la gestion de la relacién con los proveedores, la gestidon de
inventarios y la gestién de pedidos.



Categorizacion Pincipales Costos del Negocio

M Personal Técnico

H Personal de mercadeo

B Mercadeo

Adquisicion consistente
de Datos: Fuentes de
informacion

H Alojamiento

Opciones

* Licenciamiento con mantenimiento y soporte

= SAS (Suscripcion) planes Basico intermedio, Avanzado, con costos de acuerdo a nUmero
de visualizaciones
= Tarifas
= Plan Basico: 10 consultas

* Incluye: Acceso a la plataforma, evaluacién de proveedores,
recomendacion de proveedores y gestion de proveedores

= Plan Intermedio: 30 consultas
* Incluye: Todo lo incluido en el Plan Basico, mas:
= Asesoria personalizada para la seleccién de proveedores

= Evaluacién de proveedores en funcidn de los requisitos especificos
de la empresa

= Gestién de proveedores para garantizar la calidad y la eficiencia

= Plan Superior: 50 consultas



= Incluye: Todo lo incluido en los planes anteriores, mas:

= Paquete de asesorias para la seleccibn de proveedores,
incluyendo:

* Evaluacién de proveedores en funcidon de los requisitos
especificos de la empresa

= Seleccidn de proveedores que se ajusten a los requisitos de
la empresa

= Gestién de proveedores para garantizar la calidad y la
eficiencia

= Apoyo en la implementacién de la seleccidén de proveedores en la
empresa

* Monitoreo y evaluaciéon del rendimiento de los proveedores
seleccionados

Paquetes de asesorias
* Paquete de asesorias basico: 5 consultas

* Incluye: Evaluacién de proveedores en funcién de los requisitos especificos
de la empresa

» Paquete de asesorias intermedio: 10 consultas
* Incluye: Todo lo incluido en el Paquete de asesorias basico, mas:
= Seleccion de proveedores que se ajusten a los requisitos de la empresa
* Paquete de asesorias superior: 20 consultas
* Incluye: Todo lo incluido en los paquetes anteriores, mas:
» Gestidn de proveedores para garantizar la calidad y la eficiencia

* Monitoreo y evaluacién del rendimiento de los proveedores
seleccionados

Ventajas:

e Mejora la eficiencia en la seleccién de proveedores
e Reduce los riesgos en las operaciones



e Mejora la calidad de los productos y servicios
e Reducir costos y aumentar la productividad
e Mejora la relacidn con los proveedores

Estrategias de marketing:

* Publicidad en linea y offline

» Marketing de contenidos

= Redes sociales

= Eventos y conferencias

» Partnerships con empresas y organizaciones relacionadas
» Estrategias de crecimiento:

Expansion geografica

* Ampliacién de la base de datos de proveedores

» Mejora de la plataforma y el algoritmo de seleccion

* Desarrollo de nuevos servicios y productos

* Partnerships con empresas y organizaciones relacionadas

Meétodos de Financiamiento

Como se indica este es un modelo general el cual tendra diferentes opciones como:

= Asociacion de Emprendedores de Colombia (ASEC)

= Camara Colombiana de Emprendimiento e Innovacion (CCEl)

*» Fondo Emprender SENA

= Mary Sol Colombia

= Bancoldex

* iNNpulsa Colombia

* Ministerio de Comercio, Industria y Turismo

= Ministerio de Tecnologias de la Informacion y las Comunicaciones
= ANDI

Entre otras fundaciones de apoyo a proveedores.

Este es un recuento general del Modelo de negocio el cual tendra calculos y sustento
detallado antes de iniciar la ejecucién del proyecto.



