DIAGNOSTICO SWOT PARA PREVISIONAI

Fortalezas (Strengths)

Soluciones personalizadas: La capacidad de adaptar la herramienta a las
necesidades especificas de cada empresa es una gran ventaja competitiva.

Analisis detallados: Los analisis en tiempo real y las funcionalidades de
identificacion de areas de mejora ofrecen un gran valor a los clientes.

Facilidad de uso: Una interfaz intuitiva facilita la adopcion de la herramienta por
parte de los usuarios.

Muiltiples modelos de negocio: La variedad de modelos de monetizacién permite
ajustar la estrategia a las diferentes necesidades del mercado y maximizar los
ingresos.

Potencial de escalabilidad: La plataforma tiene un gran potencial para crecery
atender a un gran nimero de clientes.

Oportunidades (Opportunities)

Mercado en crecimiento: El mercado de software empresarial esta en constante
crecimiento, y PrevisidonAl puede aprovechar esta tendencia.

Integracién con otras herramientas: La posibilidad de integrar PrevisionAl con
otras herramientas populares puede aumentar su atractivo para los clientes.

Nuevos mercados: Explorar nuevos mercados verticales, como el sector publico o
las startups, puede abrir nuevas oportunidades de negocio.

Desarrollo de nuevas funcionalidades: La constante evolucion de la tecnologia
permite desarrollarnuevas funcionalidades’y mejorar la oferta de PrevisionAl.

Crecimiento del mercado de datos: La venta de datos anonimizados puede ser una
fuente de ingresos adicional y sostenible.

Debilidades (Weaknesses)

Competencia: Existe una gran cantidad de herramientas de gestiéon empresarial, por
lo que la competencia puede ser intensa.

Dependencia tecnolégica: El éxito de PrevisionAl depende en gran medida de la
tecnologia y de su capacidad para mantenerse actualizada.

Costo de desarrollo: El desarrollo y mantenimiento de la plataforma requieren una
inversion significativa.



o Curva de aprendizaje: Aunque la interfaz es intuitiva, algunos usuarios pueden
requerir capacitacioén adicional.

Amenazas (Threats)

o Cambios en la regulacion: Los cambios en la regulacion, especialmente en lo
referente a la proteccion de datos, pueden afectar la forma en que PrevisiéonAl opera.

+Nuevos competidores: La aparicion de nuevos competidores con modelos de
negocio mas innovadores puede erosionar la posicion de PrevisionAl en el mercado.

¢ Ciclos economicos: Los ciclos econdmicos pueden afectar la demanda de
software empresarial.

o Dependencia de proveedores: La dependencia de terceros proveedores de
servicios en la nube o de otras tecnologias puede generar riesgos.

En conclusion, PrevisionAl presenta un gran potencial de crecimiento y rentabilidad. Sin
embargo, es importante tener en cuenta las debilidades y amenazas para desarrollar una
estrategia solida y sostenible. Al-aprovechar las fortalezas y oportunidades, y al mitigar las
debilidades y amenazas, PrevisionAl puede convertirse en un lider en el mercado de software
empresarial.



