
la viabilidad de una solución con potenciales usuarios es crucial para cualquier proyecto, 
incluyendo uno de búsqueda de locales comerciales por internet. Aquí te dejo algunos pasos 
clave para realizar este proceso: 

 

Definir los objetivos del proyecto: Establece claramente qué quieres lograr con tu solución y 
cuáles serán las métricas de éxito1. 

Realizar un estudio de mercado: Investiga las necesidades y deseos de tus potenciales 
usuarios. Esto te ayudará a entender si hay demanda para tu solución y cómo puedes 
diferenciarte de la competencia2. 

Análisis de la competencia: Identifica las fortalezas y debilidades de tus competidores. Esto 
te permitirá encontrar oportunidades de mejora y diferenciación3. 

Prototipado y pruebas con usuarios: Crea un prototipo de tu solución y pruébalo con un grupo 
de usuarios representativos. Recoge sus opiniones y ajusta tu producto en base a sus 
comentarios4. 

Evaluación de recursos: Asegúrate de que tienes los recursos necesarios (humanos, 
financieros y tecnológicos) para llevar a cabo el proyecto2. 

Análisis financiero: Evalúa si el proyecto es viable desde el punto de vista financiero. Esto 
incluye un análisis de costos, proyecciones de ingresos y retorno de la inversión2. 

Toma de decisiones informadas: Utiliza la información recopilada para tomar decisiones 
sobre si seguir adelante con el proyecto, modificarlo o abandonarlo1. 

Realizar estos pasos te ayudará a asegurar que tu proyecto de búsqueda de locales 
comerciales por internet tenga una base sólida y esté alineado con las necesidades del 
mercado. 


