
 

 

Esbozar formas de generar ingresos con la idea. 

1. Comisiones por Nuevos Asociados 

Cada cliente nuevo que se registre en la cooperativa como resultado de estas visitas puede 

generar ingresos en forma de comisiones o bonos para los asesores involucrados en el proyecto. 

Además, las tarifas de inscripción o membresía podrían contribuir a las finanzas de la cooperativa. 

2. Paquetes de Educación Financiera 

Ofrecer talleres especializados en educación financiera para diferentes segmentos rurales, con un 

costo simbólico o tarifas por inscripción. Estos talleres pueden incluir temas como manejo de 

finanzas personales, administración de créditos agrícolas, o gestión de negocios familiares. 

3. Servicios Digitales Premium 

Capacitar a los usuarios en el uso de plataformas digitales y luego ofrecerles servicios adicionales 

que podrían tener un costo mensual o anual. Estos servicios pueden incluir: 

• Consultoría financiera avanzada en línea. 

• Asistencia personalizada en la solicitud de créditos. 

• Programas de ahorro personalizados con incentivos (como tasas de interés preferenciales 

para clientes digitales). 

4. Lanzar Productos Financieros Específicos para la Zona Rural 

Crear productos financieros ajustados a las necesidades rurales como créditos para agricultores, 

líneas de financiamiento para la compra de insumos, o planes de ahorro para educación. Estos 

productos, al estar diseñados específicamente para el público objetivo, podrían atraer a más 

personas y generar más ingresos por intereses y comisiones. 

5. Servicios de Microseguros 

Ofrecer microseguros en asociación con una compañía aseguradora, que cubran riesgos locales 

como cosechas, accidentes o seguros de vida accesibles. Los microseguros suelen ser populares en 

áreas rurales y ofrecen una nueva fuente de ingresos a través de primas pagadas por los usuarios. 

6. Patrocinios y Colaboraciones 

Buscar patrocinios o colaboraciones con organizaciones que promuevan la inclusión financiera o el 

desarrollo rural. Estos organismos, tanto nacionales como internacionales, podrían estar 

interesados en financiar o subvencionar el proyecto a cambio de informes de impacto o métricas 

de éxito. 

7. Ventas de Productos o Servicios Complementarios 

Durante las visitas y capacitaciones, podrían ofrecerse productos relacionados con la tecnología o 

las finanzas, como dispositivos móviles asequibles, software de gestión financiera o soluciones de 

conectividad a internet, que mejoren la capacidad de los asociados para acceder a los servicios 

digitales de la cooperativa. 



 

 

8. Consultoría Financiera Avanzada 

A medida que la cooperativa crece en las zonas rurales, se podría ofrecer un servicio de 

consultoría financiera especializada para empresas locales o cooperativas agrarias, ayudándolas a 

mejorar su rentabilidad o acceso a financiamiento. 

9. Alianzas con Fintechs 

Generar alianzas con fintechs para integrar sus servicios en la plataforma de la cooperativa, como 

soluciones de pagos digitales, créditos rápidos o ahorro digital, podría no solo facilitar la adopción 

tecnológica en áreas rurales, sino también generar ingresos adicionales a través de tarifas por 

transacción o licencias de uso. 

10. Planes de Suscripción 

Ofrecer a los asociados rurales un modelo de suscripción mensual o anual para acceder a servicios 

exclusivos, como seguimiento personalizado, acceso a productos financieros premium, o acceso a 

eventos de capacitación avanzada, podría asegurar un ingreso recurrente. 

Implementar estas ideas permitiría diversificar las fuentes de ingreso, incrementar el valor 

percibido de los servicios de la cooperativa y consolidar su posición en el mercado, tanto rural 

como digital. 

 


