Esbozar formas de generar ingresos con la idea.
1. Comisiones por Nuevos Asociados

Cada cliente nuevo que se registre en la cooperativa como resultado de estas visitas puede
generar ingresos en forma de comisiones o bonos para los asesores involucrados en el proyecto.
Ademas, las tarifas de inscripcion o membresia podrian contribuir a las finanzas de la cooperativa.
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7. Ventas de Productos o Servicios Complementarios

Durante las visitas y capacitaciones, podrian ofrecerse productos relacionados con la tecnologia o
las finanzas, como dispositivos mdviles asequibles, software de gestidn financiera o soluciones de
conectividad a internet, que mejoren la capacidad de los asociados para acceder a los servicios
digitales de la cooperativa.



8. Consultoria Financiera Avanzada

A medida que la cooperativa crece en las zonas rurales, se podria ofrecer un servicio de
consultoria financiera especializada para empresas locales o cooperativas agrarias, ayudandolas a
mejorar su rentabilidad o acceso a financiamiento.

9. Alianzas con Fintechs
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