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1. Objetivo General
Facilitar la conexión y colaboración entre emprendedores locales, promoviendo el intercambio de recursos, conocimientos y oportunidades para fortalecer el ecosistema empresarial del Cauca.
2. Subactividades
· Desarrollo de la Plataforma: Crear un sitio web o aplicación móvil donde los emprendedores puedan registrarse, crear perfiles de negocio y presentar sus productos o servicios.
· Red de Colaboración: Establecer mecanismos que faciliten la cooperación entre emprendedores, como foros de discusión y grupos de interés.
· Capacitación y Formación: Ofrecer talleres y cursos en áreas clave como gestión empresarial, marketing, finanzas y uso de tecnologías digitales.
3. Estrategias de Implementación
· Eventos de Networking: Organizar encuentros donde los emprendedores puedan conocerse, intercambiar ideas y explorar colaboraciones.
· Promoción de Historias de Éxito: Compartir casos de éxito locales para inspirar a otros emprendedores y demostrar el potencial de la colaboración.
4. Beneficios Esperados
· Fortalecimiento de la Comunidad Empresarial: Crear un sentido de pertenencia y apoyo mutuo entre emprendedores.
· Incremento de Oportunidades de Negocio: Facilitar el acceso a nuevas oportunidades de colaboración y mercado.
· Desarrollo de Habilidades: Mejora en las capacidades empresariales de los emprendedores a través de la formación continua.
5. Recursos Necesarios
· Tecnología: Desarrollo de la plataforma digital y herramientas para la gestión de conexiones y colaboraciones.
· Financiamiento: Inversión inicial para el lanzamiento de la plataforma y actividades de capacitación.
· Colaboradores: Alianzas con expertos en negocios, mentores y organizaciones de apoyo empresarial.
6. Ejemplos de Actividades
· Feria de Negocios: Un evento donde los emprendedores pueden exhibir sus productos, hacer networking y buscar socios comerciales.
· Talleres de Capacitación: Sesiones sobre temas relevantes para el desarrollo empresarial, como marketing digital y gestión financiera.
7. Métricas de Éxito
· Registro de Usuarios: Medir el crecimiento del número de emprendedores registrados en la plataforma.
· Participación en Eventos: Evaluar la asistencia y el feedback de los eventos organizados.
· Colaboraciones Generadas: Contar las conexiones y colaboraciones exitosas facilitadas por la plataforma.

