# LIENZO DEL MODELO DE NEGOCIO:
CaucaAdvance

ACTIVIDADES PROPUESTAS DE RELACION CON SEGMENTOS DE
o W:\Y/= VALOR EL CLIENTE CLIENTES

- Concientizar Ser la plataforma con Capacitacion a las comunidades = @(5]5/=173 = (e (6] o (= Lo b [o=
- Capacitar sobre la mayor reconocimiento a Socializacion del proyecto y su - Agricultores

importancia del uso del suelo nivel nacional que permite :npor%an.cja o - Campesinos de la region
cambiar la vida de las propiacion a€i terriotorio para = Empresarios

: la utilizacion concsiente del : ..
personas y las regiones - inversionistas

- Desarrollar el software

- Conseguir alianzas |
estratégicas dando nuevas suelo

- Implementar nuevas oportunidades a los hilotivacziéndpalra la s:e_mbra
estrategias habitantes de potenciar el ‘:‘"t?mat"’a e los cultivos
departamento a partir de llicitos
los cultivos licitos con un

RECURSOS CLAVE enfoque diferencial.

Computadores
Recurso humano capacitado
en tecnologia y temas

sociales
Servidores o servicios en |a =\ ZAdvance
nUbe Siembra legalidad y cosecha desarrollo

Servicios de geolocalizacion

ESTRUCTURA DE COSTES FUENTES DE INGRESOS

Gastos fijos: Alquiler del lugar fisico, servicios publicos, personal Venta de licencias para adquisicion en la identificacion de los cultivos ilicitos
o posibles expansiones
Facilitacion de la informacion recolectada a entes gubernmentales y

empresarios interesados
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