
MONETIZACION 

Para monetizar servicios de recaudación a clientes de inmobiliarias mediante una plataforma de 
información, puedes considerar las siguientes estrategias: 

1. Suscripción Mensual: Ofrece diferentes planes de suscripción (básico, intermedio, 
premium) que incluyan diversas funcionalidades, como reportes avanzados, análisis de 
datos y soporte prioritario. 

2. Comisiones por Transacción: Carga una pequeña comisión por cada transacción realizada a 
través de la plataforma. Esto puede motivar a las inmobiliarias a usar el servicio si no tienen 
que pagar una tarifa fija. 

3. Paquetes de Servicios: Ofrece paquetes que incluyan servicios adicionales, como asesoría 
en marketing inmobiliario, capacitación para el uso de la plataforma, o integración con otros 
sistemas. 

4. Publicidad: Si tienes una base de usuarios grande, puedes ofrecer espacios publicitarios a 
empresas relacionadas con el sector inmobiliario. 

5. Consultoría Personalizada: Proporciona servicios de consultoría para optimizar procesos de 
recaudación, análisis de datos o estrategias de ventas, cobrando tarifas por hora o por 
proyecto. 

6. Acceso a Datos Analíticos: Ofrece informes de mercado y análisis de datos por una tarifa 
adicional, que puedan ayudar a las inmobiliarias a tomar decisiones informadas. 

7. Pruebas Gratuitas: Ofrece un período de prueba gratuito para atraer clientes, con la opción 
de suscribirse después, lo que puede aumentar la tasa de conversión. 

 


