
PROPUESTA
DE VALORSOCIOS

CLAVES
SEGMENTOS
DE CLIENTESVisualización de

información
proveniente de sitios

web inmobiliarios
centralizados en un

servicio 

Los usuarios de la
aplicación que

buscan encontrar los
mejores precios en la
web de bienes raíces
en alquiler o arrendo

CANALES
Redes sociales,

anuncios de la web

RECURSOS
CLAVES

Bases de datos,
Recursos monetarios

Desarrolladores. 

ACTIVIDADES
CLAVES

Organizar los datos 
Hacer el análisis de
los datos obtenidos

  

RELACIONES CON
LOS CLIENTES

El cliente mediante  el
uso del proyecto se
integra al mismo y
puede visualizar el

contenido de su
interes

Personas o usuarios
que buscan la mejor
opción en alquiler de

inmuebles en una
ubicación específica

FUENTES DE INGRESOS
Compras del servicio ofrecido y
elementos adicionales

ESTRUCTURA DE COSTOS
Costos de recursos humanos que incluyen
salario de desarrolladores y mantenimiento
de equipos software y actualizaciones en
infraestructura hosting y dominio

Proyecto
D4HOME Encuentra tu hogar en el mejor lugar


