Formas de Generar Ingresos para la Idea de Negocio

1. Venta Directa de Productos/Servicios:
o Comercializacion directa del producto a consumidores y
organizaciones (ONGs, cooperativas).
o Modelo: Precio fijo por unidad o servicio.
2. Suscripciones:

o Acceso recurrente a una plataforma, servicio o software que gestione

y optimice el negocio.
o Modelo: Pago mensual o anual por servicios premium.
3. Publicidad y Patrocinios:

o Colaboracién con marcas que deseen visibilidad en las plataformas o

eventos asociados al proyecto.
o Modelo: Cobro por espacio publicitario o contenido patrocinado.
4. **Monetizacion

o Recopilar datos de los usuarios (con su consentimiento) y vender

insights a terceros interesados (investigadores, instituciones).
o Modelo: Venta de andlisis de datos agregados.
5. Comisiones:

o Por facilitar ventas o conexiones entre productores y compradores.

o Modelo: Un porcentaje de cada transaccion.
6. Licencias de Uso:

o Proporcionar derechos de uso de la tecnologia o solucion a terceros

interesados.
o Modelo: Pago unico o renovable.
7. Crowdfunding/Financiacién Comunitaria:
o Plataformas donde usuarios financian la idea a cambio de
recompensas o beneficios.
o Modelo: Donaciones o inversiones participativas.

Estas formas aseguran la sostenibilidad financiera y permiten diversificar las
fuentes de ingresos, maximizando el potencial del proyecto.



