Presentacion para Inversionistas de Rent House

1. Introduccion

o Nombre del Proyecto: Rent House

o Slogan: "Soluciones Inteligentes para Vivir y Alquilar”

e Vision: Ser la plataforma lider en optimizacion de propiedades y prediccion de
tendencias de arrendamiento, facilitando un proceso eficiente, rentable y accesible
para propietarios e inquilinos.

« Misidn: Brindar soluciones tecnoldgicas basadas en datos que mejoren el valor de las
propiedades y simplifiquen el proceso de alquiler, asegurando una experiencia
optimizada para todos los actores del mercado inmobiliario.

2. Problema en el Mercado
El mercado de arrendamientos enfrenta maltiples problemas para propietarios e inquilinos:

e Propietarios:
o Desconocimiento sobre como maximizar el valor de sus propiedades.
o Largos periodos de vacancia que generan pérdida de ingresos.
o Incertidumbre sobre las tendencias de precios en diferentes ubicaciones.
o Falta de soluciones que optimicen el uso del espacio para maximizar ingresos.
e Inquilinos:
o Dificultad para encontrar propiedades que se ajusten a su presupuesto y
necesidades al mudarse de ciudad.
o Falta de transparencia y prediccion sobre la evolucién de precios en el
mercado.

3. Solucion: Rent House
Rent House aborda estos problemas con una propuesta integral:

e Optimizacion del valor de las propiedades:
o Remodelacién y uso inteligente del espacio para incrementar ingresos por
alquiler.
o Soluciones de construccién que permiten maximizar el uso de terrenos
limitados, como la construccidn de segundas plantas o espacios comerciales.
« Prediccion de tendencias del mercado:
o Un sistema basado en datos que analiza tendencias y patrones de precios
segun ubicacidn, estrato y caracteristicas de las propiedades.



Facilitacion de arrendamientos entre ciudades:
o Ofrecemos opciones de alquiler en diferentes ciudades con caracteristicas
similares y precios ajustados, facilitando la movilidad de los inquilinos.
Reduccion de vacancias:
o Herramientas que optimizan la visibilidad de las propiedades y ajustan los
precios para arrendamientos mas rapidos.

4. Modelo de Negocio

Generacion de Ingresos:

1. Suscripciones:

o Propietarios pueden acceder a nuestra plataforma mediante una tarifa de
suscripcion que incluye herramientas de prediccion de precios, optimizacion
de propiedades, y reportes de tendencias de mercado.

Publicidad dirigida:

o Espacios publicitarios en la plataforma para agentes inmobiliarios,

proveedores de servicios de remodelacién, y empresas relacionadas.
Comisiones por arrendamiento:

o Cobro de una comisién por transaccion exitosa de arrendamiento gestionada

a través de la plataforma.
Planes de optimizacién:

o Venta de servicios adicionales de consultoria y optimizacidn de espacios para

aumentar el valor del alquiler.
Datos de mercado:

o Ofrecemos a empresas inmobiliarias y gobiernos locales acceso a datos y

analisis de tendencias del mercado para la toma de decisiones.

5. Andlisis de la Competencia

Inmobiliarias tradicionales: ofrecen servicios de gestién, pero a menudo
incrementan los costos con comisiones y tramites burocraticos, lo que dificulta la
agilidad en el proceso.

Airbnb: es muy popular para arrendamientos de corta duracion, pero tiene
limitaciones cuando se trata de arrendamientos de largo plazo, especialmente para
extranjeros debido a requisitos documentales.

Propietarios individuales: bajan los precios, pero asumen altos riesgos al no contar
con filtros efectivos de inquilinos y seguros de arrendamiento.

6. Ventaja Competitiva



Rent House se diferencia por:

o Utilizar inteligencia artificial y datos predictivos para maximizar los
ingresos de arrendamiento.

o Proporcionar soluciones personalizadas que optimizan el valor de las
propiedades con remodelaciones estratégicas.

o Ofrecer una plataforma que facilita la transicion entre ciudades, asegurando
que los inquilinos encuentren propiedades equivalentes en diferentes
ubicaciones.

7. Estrategia de Escalabilidad

1.

Expansion geografica: Inicialmente en mercados urbanos con alta demanda de
arrendamiento como Bogot4, Cali y Medellin, expandiéndose posteriormente a otras
ciudades latinoamericanas.
Alianzas estratégicas: Colaboraciones con constructoras, inmobiliarias vy
proveedores de servicios de remodelacion para expandir la oferta de servicios.
Desarrollo de funcionalidades avanzadas:
o Creacion de una app movil para gestionar todo el proceso de arrendamiento,
incluyendo blsqueda, contratacion y pago.
o Implementacidon de contratos inteligentes mediante tecnologia blockchain
para garantizar la seguridad y transparencia en las transacciones.

8. Proyecciones Financieras

Ingresos estimados:

Afio 1: $500,000 USD - basado en suscripciones, comisiones y publicidad.

Afio 2: $1,200,000 USD - expansion en nuevas ciudades y aumento de la base de
usuarios.

Afio 3: $2,500,000 USD - consolidacién en mercados clave, aumento de alianzas
estratégicas y servicios adicionales.

Costos operativos:

Afo 1: $300,000 USD - inversion en desarrollo de la plataforma, marketing,
adquisicion de datos.

Afio 2: $400,000 USD - expansién geografica y contratacion de personal clave.
Afo 3: $700,000 USD — mejora continua del sistema de prediccion y ampliacion del
equipo.



9. Uso de la Inversion

e Desarrollo tecnoldgico: Mejorar las herramientas de prediccion de tendencias y
optimizacion de propiedades.

o Marketing y adquisicion de clientes: Estrategias de marketing digital para captar
usuarios en las principales ciudades objetivo.

o Expansion operativa: Incorporar equipos locales en las principales ciudades,
alianzas con inmobiliarias y constructoras.

o Desarrollo de alianzas estratégicas: Establecer asociaciones con empresas de
remodelacion y construccidn para optimizar las propiedades.

10. Equipo Fundador

o CEO & Fundador: Experto en gestion inmobiliaria y desarrollo tecnolégico con méas
de 10 afios de experiencia en el sector.

o CTO: Ingeniero de software con experiencia en big data, inteligencia artificial y
desarrollo de plataformas digitales.

e COO: Especialista en operaciones y expansion de negocios con un historial
comprobado en el lanzamiento de startups exitosas.

11. Conclusioén

Rent House ofrece una solucion innovadora que transforma el mercado de arrendamientos a
través del uso de tecnologia avanzada, optimizacion de propiedades y una vision basada en
datos. Invertir en Rent House significa apostar por un futuro donde los arrendamientos sean
mas rentables, agiles y accesibles para todos.

Llamado a la Accién

Buscamos una inversion de $500,000 USD para expandir nuestro modelo de negocio,
mejorar la plataforma tecnolégica y captar nuevos usuarios en mercados clave. Con su apoyo,
podemos revolucionar el mercado inmobiliario y llevar Rent House a la cima del sector de
arrendamientos.



