Para alcanzar la meta de captar los primeros clientes y establecer una base sélida para el
crecimiento de Rent House, es clave implementar una estrategia de marketing enfocada en
la confianza, el valor diferencial y la visibilidad. A continuacién, algunas sugerencias de
marketing:

1. Marketing de Contenidos y Educacion:

Blog y Webinars: Crear contenido educativo sobre la optimizacion del valor de las
propiedades, prediccion de tendencias de arrendamiento, y como Rent House ayuda
a tomar decisiones informadas. Los webinars y guias practicas posicionaran a Rent
House como lider en conocimientos y aumentaran la credibilidad entre propietarios e
inversores.

Casos de Estudio y Testimonios: A medida que Rent House capte sus primeros
clientes, generar casos de éxito y testimonios de propietarios e inversores que utilicen
sus servicios. Publicar estos testimonios en la web y redes sociales es clave para atraer
mas usuarios.

2. Marketing Digital y Segmentacion:

Anuncios Pagados: Utilizar campafias de Google Ads y Facebook Ads segmentadas
para atraer a propietarios, inversores y agentes inmobiliarios. Estas camparias deben
estar dirigidas a aquellos interesados en maximizar el valor de sus propiedades o
mejorar su rentabilidad en el arrendamiento.

SEO y SEM: Optimizar el sitio web de Rent House con palabras clave relacionadas
con “optimizacion de propiedades”, "tendencias de arrendamiento”, y
"remodelaciones para alquiler”. Esto ayudard a aumentar la visibilidad organica en
buscadores y atraera trafico cualificado.

3. Programas de Referidos:

Crear un programa de referidos en el cual los primeros clientes puedan invitar a
otros propietarios o inversores a probar Rent House, ofreciendo incentivos como
descuentos 0 acceso gratuito a herramientas premium durante un tiempo limitado.

4. Redes Sociales:

LinkedIn: Generar contenido especializado para propietarios e inversores en
LinkedIn. Publicar articulos, encuestas, y estudios de mercado sobre la evolucion de
precios y predicciones inmobiliarias.

Instagram y Facebook: Publicar imagenes de remodelaciones exitosas Yy
optimizacion de espacios que Rent House ha gestionado. Incluir contenido visual
atractivo sobre las herramientas y funcionalidades de la plataforma.

5. Eventos y Alianzas Estratégicas:



e Alianzas con Inmobiliarias y Constructoras: Establecer colaboraciones con
inmobiliarias y constructoras para que promocionen Rent House a sus clientes, a
cambio de compartir comisiones o realizar camparias conjuntas.

o Participacion en Ferias Inmobiliarias: Rent House puede participar en ferias y
eventos inmobiliarios, ofreciendo demostraciones en vivo de sus herramientas
predictivas y de optimizacion de propiedades.

6. Pruebas Gratuitas y Ofertas Iniciales:

o Ofrecer pruebas gratuitas o un descuento por tiempo limitado para los nuevos
usuarios que se registren en la plataforma. Esto facilitara la captacion de los primeros
clientes y permitira demostrar el valor de los servicios.

7. Email Marketing:

« Desarrollar una estrategia de email marketing dirigida a propietarios e inversores
que estén buscando maximizar el valor de sus propiedades. Enviar boletines con
predicciones del mercado, oportunidades de inversion y consejos para mejorar el
rendimiento de alquileres.

Estas acciones no solo atraeran a los primeros clientes, sino que también reforzaran la
credibilidad y posicionamiento de Rent House en el sector inmobiliario, asegurando su
éxito a largo plazo.



