ESBOZAR FORMAS DE GENERAR INGRESOS CON LA IDEA.

ESTRATEGIAS DE GENERACION DE INGRESOS

1. Modelo de Suscripcién por Uso de Plataforma

Descripcion: Ofrecer el acceso a la plataforma de trazabilidad mediante
suscripciones mensuales o anuales. Esta suscripcion proporcionara acceso a
herramientas de monitoreo, analisis de datos y prondsticos.

o Niveles de suscripcidon: Se pueden crear diferentes planes segun el
nivel de acceso y funcionalidades que cada usuario necesite. Por
ejemplo, un plan basico para viveros pequefios y un plan premium
para organizaciones gubernamentales o grandes ONG.

o Beneficio: Ingresos recurrentes que garantizan una fuente de flujo de
caja constante.

2. Licenciamiento de la Tecnologia

Descripcion: La plataforma puede ser licenciada a instituciones educativas,
organizaciones medioambientales o gobiernos que busquen implementar
soluciones de restauracion ecoldgica en sus propias areas de operacion.

o Beneficio: Se obtienen ingresos por el uso de la tecnologia sin
necesidad de gestionar cada implementacion directamente. Ademas,
se pueden cobrar tarifas adicionales por actualizaciones o soporte
técnico.

3. Consultoria y Servicios de Implementacién

Descripcion: Ofrecer servicios especializados para ayudar a los usuarios a
implementar la plataforma en sus propios proyectos. Este servicio incluiria la
configuracion de la plataforma, asesoria técnica, y formacion para los equipos que
trabajen en viveros y proyectos de restauracion.

o Beneficio: Ingresos adicionales por servicios que complementan la
venta de la plataforma, asegurando un uso eficiente y resultados
exitosos.

4. Venta de Datos y Analisis

Descripcion: Los datos recolectados por la plataforma pueden ser valiosos para
instituciones de investigacion y gobiernos interesados en el monitoreo del
ecosistema del paramo. Se podrian comercializar los datos en formato de reportes,
estudios, y analisis detallados, asi como los modelos predictivos que se generen.



o Beneficio: Monetizaciéon de la informacion acumulada sobre el
ecosistema, que puede generar ingresos adicionales sin necesidad de
nuevas inversiones tecnologicas.

5. Alianzas con Organizaciones Ambientales

Descripcion: Colaborar con ONGs y entidades gubernamentales para recibir
subvenciones y financiamiento para el desarrollo y expansion de la plataforma,
debido a su contribucion al cuidado ambiental y la restauracion de ecosistemas.

o Beneficio: Financiamiento adicional sin la necesidad de vender el
servicio directamente. Estas alianzas también pueden mejorar la
visibilidad y legitimidad de la plataforma.

6. Publicidad y Patrocinios

Descripcion: Incorporar publicidad dentro de la plataforma, donde empresas que
ofrezcan productos o servicios relacionados con la restauraciéon ecoldgica (como
proveedores de semillas, insumos agricolas o tecnologias verdes) puedan pagar
por colocar anuncios dirigidos a usuarios especificos.

o Beneficio: Ingresos pasivos que pueden crecer con el aumento de la
base de usuarios de la plataforma.

Conclusion

La plataforma de trazabilidad de plantas en el Paramo de Guerrero tiene un gran
potencial de generar ingresos a través de diversas estrategias de monetizacion, que
van desde un modelo de suscripcion hasta la venta de datos y alianzas estratégicas.
Cada uno de estos enfoques esta disefiado para maximizar el valor de la plataforma
mientras se garantiza su sostenibilidad a largo plazo.

Este enfoque integral permite que la plataforma no solo sirva como una herramienta
para la restauracion del ecosistema, sino que también se posicione como una
solucion rentable y escalable que puede ser implementada en multiples regiones y
ecosistemas. Las oportunidades de ingreso mencionadas no solo aseguraran la
viabilidad financiera del proyecto, sino que también permitiran que la plataforma
crezcay se adapte alas necesidades cambiantes del mercado y del medioambiente.



Total de estimaciones de ingresos potenciales anuales:

Estrategia Ingresos Estimados (COP)
Suscripciones $50,000,000 - $100,000,000
Licenciamiento de la tecnologia $40,000,000 - $80,000,000
Consultoria e implementacion £20,000,000 - $40,000,000
Venta de datos y analisis £10,000.000 - $30,000,000
Publicidad y Patrocinios £5,000,000 - $15,000.000

DESGLOSE DE INGRESOS POTENCIALES Y EXPLICACION DE COSTOS

A continuacion, se presenta un desglose de las estrategias de generacion de
ingresos junto con los costos asociados a cada item. Este analisis detalla los
ingresos potenciales anuales y explica los principales costos que deberan
considerarse para implementar y mantener cada estrategia.

Ingresos Estimados
Estrategia {COP) Costos Asociados

1. Suscripciones 350,000,000 -
3100, 000, 00 plataforma.

- Dezarrollo y mantenimiento de la

- Infraestructura de senidores.

- Soporte técnico y actualizaciones.

- Marketing para adquisicion de usuarios.
Costo estimade: 25,000,000 - 340,000,000

2_ Licenciamiento de la 340,000,000 - - Dezarrollo de acuerdos de licenciamisnto.

tecnologia 580,000,000 - Mantenimiento y soporte para licenciatarios.
- Capaditacion para uso de la plataforma.
Costo estimado: §15,000.000 - $30.000.000

3. Consultornia e 520,000,000 - - Contratacion de consultores especializades.

implementacion - Personal t2cnico para implementacion.
- Dezarrollo de documeantacion y manuales de
uso.

Costo estimado: $10.0030.000 - $20.000.000

4. Wenta de datos y analisis - Dezarrgllo de reportes personalizados.

- Infraestructura da anélisiz dz datos.

- Almacenamiento y procesamiento segurc de
datos.

Costo estimadao: $5,000.000 - $10.000,000

5. Publicidad y patrocinios 55,000,003 - - Marksting para atraer anunciantes
515,000,000 - Integracion de publicidad en la plataforma.
- Comisiones o pagos & intermediarnios
publicitarios.
Costo estimadao: $2,000.000 - §5.000.000



Explicacion de Costos por Estrategia
1. Suscripciones:

o Costos: Involucra el desarrollo continuo de la plataforma, asegurando
que esté operativa y ofreciendo mejoras constantes. Esto también
incluye los costos de servidores, ya que la plataforma necesita una
infraestructura robusta para soportar un numero creciente de usuarios,
ademas de campafias de marketing para adquirir nuevos suscriptores.

o Ingresos: Los ingresos provienen de las cuotas recurrentes de los
suscriptores, que pueden variar segun los planes ofrecidos.

2. Licenciamiento de la tecnologia:

o Costos: Implementar licenciamientos requiere el establecimiento de
acuerdos formales y soporte constante a los licenciatarios. Los costos
incluyen el desarrollo de materiales de capacitacion y soporte técnico
especializado.

o Ingresos: Los ingresos se generan por licencias pagadas por uso de
la plataforma, lo que puede ser escalable en funcidon de la cantidad de
instituciones o empresas que la utilicen.

3. Consultoria e implementacion:

o Costos: La consultoria requiere la contratacion de personal experto
para ayudar a implementar la plataforma en diversos proyectos.
Ademas, se necesitan recursos para desarrollar manuales, guias y
capacitaciones.

o Ingresos: Los ingresos provienen de los contratos de consultoria y de
las tarifas por implementacién de la solucion en viveros o proyectos
de restauracion especificos.

4. Venta de datos y analisis:

o Costos: Los costos principales estan relacionados con la
infraestructura para el analisis y almacenamiento de datos. También
se deben crear informes personalizados, lo que requiere tiempo y
recursos técnicos.

o Ingresos: Los datos recolectados pueden venderse a instituciones
académicas, gobiernos o empresas interesadas en estudios
ambientales. También puede haber una demanda por modelos
predictivos basados en estos datos.



5. Publicidad y patrocinios:

o Costos: Para atraer anunciantes, se necesitaran campanas de
marketing especificas. Ademas, es necesario integrar tecnologia
publicitaria en la plataforma, lo que requiere personal técnico y
acuerdos con redes de publicidad.

o Ingresos: Los ingresos provienen de la publicidad mostrada en la
plataforma, ya sea mediante acuerdos directos con anunciantes o a
través de redes publicitarias externas.

Conclusion

El desglose de ingresos y costos demuestra que las estrategias de monetizacion de
la plataforma son viables, pero requieren una inversion significativa en términos de
desarrollo técnico, infraestructura y marketing. A medida que se implementen estas
estrategias, el retorno de inversion puede ser considerable, especialmente en los
modelos de suscripcion y licenciamiento, que ofrecen fuentes de ingresos
recurrentes y escalables.



