Tech Green loT

Modelo de Negocio:
1. Formas de Generar Ingresos

A) Suscripciones a la plataforma tecnoldgica

e Descripcion: Implementar un modelo de suscripcion mensual o anual en el
cual los usuarios (como entidades gubernamentales, ONGs, y empresas
privadas) puedan acceder al dashboard interactivo de monitoreo y analisis en
tiempo real.

e CoOmo hacerlo: Definir diferentes planes de suscripcion con caracteristicas
escalables. Por ejemplo:

o Plan béasico: Monitoreo en tiempo real para proyectos pequefios,
limitado a ciertas &reas o numero de sensores.

o Plan avanzado: Integracion completa de sensores |oT, drones,
analisis avanzados y soporte técnico especializado.

o Plan premium: Servicios de consultoria y mantenimiento técnico en
campo, mas acceso a almacenamiento de datos histérico y analisis
predictivos.

B) Consultoria técnicay capacitacion

e Descripcion: Ofrecer servicios de consultoria a entidades que necesiten
adaptar la plataforma a sus propias necesidades o ecosistemas especificos.
Ademas, brindar capacitacion técnica para el manejo de los sensores, drones
y la plataforma.

e CoOmo hacerlo: Desarrollar programas de capacitacion especializados,
cursos en linea y presenciales, acompafados de manuales y tutoriales. Se
puede generar un equipo especializado que ofrezca consultoria
personalizada segun la localizacion del proyecto.

C) Alquiler de drones y sensores lIoT

e Descripcion: Alquilar equipos especializados como drones con camaras
térmicas o sensores ambientales para monitorear proyectos de restauracion
de terceros.

e CbOmo hacerlo: Crear una base de datos de los equipos disponibles para
alquiler, con un catalogo claro de las funcionalidades de cada uno. Ademas,
ofrecer servicios de alquiler con mantenimiento, calibracion y reemplazo de
equipos dafiados.

D) Mantenimiento y soporte técnico

e Descripcion: Ofrecer servicios de mantenimiento para los equipos (sensores
y drones) y la plataforma tecnolégica.



Cdémo hacerlo: Establecer contratos de mantenimiento con los clientes que
utilicen la tecnologia, y tener un equipo técnico que ofrezca soporte remoto y
en campo. Incluir un plan de garantia para reemplazo de equipos dafiados o
mal funcionamiento.

E) Licencias de uso del software

Descripcion: Cobrar una licencia de uso a empresas, ONGs o gobiernos
interesados en replicar la tecnologia en otras areas geogréficas.

Cdmo hacerlo: Crear un modelo de licenciamiento claro que permita a
terceros utilizar la plataforma. Las licencias pueden incluir opciones de
personalizacién y adecuacién a diferentes tipos de ecosistemas.

2. Propuesta de Valor Unica

Trazabilidad Total

Descripcion: Una de las caracteristicas mas destacadas es la trazabilidad
completa del ciclo de vida de las plantas desde su germinaciéon hasta su
reintroduccion en el ecosistema. Esto garantiza el monitoreo de cada planta
en tiempo real, con datos detallados que permiten un seguimiento efectivo de
su desarrollo y bienestar.

Como hacerlo: Asegurar que cada planta esté asociada a un identificador
anico, que permita rastrear su estado a lo largo de su ciclo de vida. Todos los
datos de crecimiento, salud y condiciones del entorno deben almacenarse en
la nube y ser accesibles a través de la plataforma.

Integracion de tecnologia avanzada

Descripcion: La plataforma combina sensores loT, drones, y tecnologias
en la nube para ofrecer un monitoreo en tiempo real que permite una rapida
toma de decisiones y ajustes en las condiciones de crecimiento.

Como hacerlo: Utilizar tecnologias 10T accesibles y econémicas, como
sensores de humedad, temperatura y pH, conectados a microcontroladores
como Raspberry Pi o ESP32. Integrar drones con camaras y sensores para el
monitoreo de grandes areas del paramo.

Optimizacion de recursos naturales

Descripcion: El monitoreo constante permite ajustar condiciones como riego,
exposicién solar y condiciones del suelo, optimizando el uso de recursos y
mejorando las tasas de éxito en la restauracion.



e COmo hacerlo: Desarrollar algoritmos de andlisis predictivo que optimicen
las decisiones relacionadas con el uso de agua, fertilizantes o intervenciones
manuales en las plantas, basado en los datos recibidos de los sensores IoT.

3. Diagndstico de Ventajas, Oportunidades, Fallos y Retos

Ventajas

e Descripcion: La propuesta tecnoldgica permite una trazabilidad total y en
tiempo real del proceso de restauracién, lo que es un valor agregado Unico en
proyectos de este tipo. La integracion de 10T y drones mejora la eficiencia 'y
reduce los costos de monitoreo en campo.

e COmo aprovecharlo: Capitalizar en esta ventaja al enfocarse en campafias
de marketing que destaquen la trazabilidad y la capacidad de ajuste en
tiempo real como diferenciadores principales frente a métodos tradicionales
de reforestacion.

Oportunidades

e Descripcion: El creciente interés por la restauracion de ecosistemas y la
conservacion de biodiversidad abre un gran nimero de oportunidades en el
sector publico y privado. Ademas, el enfoque en tecnologia verde y
sostenibilidad es cada vez mas valorado por gobiernos y empresas.

e CoOmo aprovecharlo: Desarrollar alianzas estratégicas con ONGs, entidades
gubernamentales, universidades y corporaciones con programas de
responsabilidad ambiental. También se pueden buscar oportunidades de
expansion hacia otros paises o0 ecosistemas.

Fallos

e Descripcion: La implementacion tecnologica requiere una inversion inicial
alta, especialmente en areas rurales donde la infraestructura de
telecomunicaciones puede ser limitada.

e CoOmo mitigarlo: Disefar el sistema para ser funcional en areas remotas,
utilizando conectividad satelital o redes Mesh para asegurar el flujo continuo
de datos.

Retos

e Descripcion: Adaptar la plataforma a las condiciones extremas del paramo
puede ser un reto técnico, especialmente en términos de durabilidad de los
sensores y drones.



Cdmo superarlo: Seleccionar equipos disefiados para operar en condiciones
climéaticas severas y realizar pruebas exhaustivas en campo antes de la
implementacién a gran escala.

4. Indicadores para Medir el Exito

Tasa de supervivencia de las plantas reubicadas en el Paramo de Guerrero.
Porcentaje de restauracion del &rea afectada en un periodo determinado.
Cantidad de datos recolectados y utilizados para la toma de decisiones.
Numero de clientes suscritos y contratos a largo plazo firmados con ONGs
y gobiernos.

Tiempo promedio entre la germinacion y la reintroduccion efectiva de las
plantas.

Reduccion de costos en comparacion con métodos tradicionales de
restauracion ecologica.

5. Formalizacion del Negocio en Colombia

1.

2.

Registro de la empresa ante la Camara de Comercio, bajo la categoria de
servicios tecnoldgicos y ambientales.

Obtencidn de licencias del Ministerio de Ambiente y la Agencia Nacional de
Infraestructura para operar en areas protegidas y utilizar drones en proyectos
de restauracion.

Cumplir con normativas locales sobre el uso de tecnologia IoT y drones,
obteniendo las autorizaciones necesarias para operar en areas remotas.

6. Reajuste del Producto Segun las Necesidades del Mercado

Mejora de la usabilidad del dashboard para usuarios no técnicos, ofreciendo
interfaces intuitivas y faciles de usar.

Adaptacién de la plataforma para otros proyectos de conservacion mas alla
del Paramo de Guerrero, como la restauracion de bosques, areas urbanas o
incluso proyectos de biodiversidad marina.

7. Fuentes de Financiamiento Iniciales

Subvenciones gubernamentales y fondos para la conservacion y
restauracion ecoldgica.



Inversores angel interesados en sostenibilidad y tecnologia verde.
Crowdfunding con campafias que destaquen el impacto ambiental y social
del proyecto, atrayendo a donantes interesados en la conservacion de
ecosistemas.

8. Valores y Principios del Negocio

e Sostenibilidad ambiental como pilar fundamental, orientando todas las
decisiones hacia la conservacion y mejora del ecosistema.

e Innovacién tecnoldgica continua, con la intencién de mantenerse a la
vanguardia en el uso de herramientas tecnolégicas para la conservacion.

e Compromiso social al involucrar a las comunidades locales en el proceso
de restauracion y conservacion del paramo.

9. Optimizacion y Aumento de Operaciones

e Implementar procesos de automatizacion para el monitoreo de los
sensores 0T y los drones, reduciendo el tiempo y los costos de intervencion

manual.
e Crear protocolos estandar que permitan replicar el proyecto en otras areas

protegidas.

10. Flujo Monetario Regular

e Contratos alargo plazo con entidades publicas y privadas interesadas en la
conservacion y reforestacion.

e Crear alianzas estratégicas con grandes empresas que necesiten
compensar sus emisiones de carbono, ofreciendo monitoreo continuo y
servicios de reforestacion.

11. Nuevas Fuentes de Ingreso

e Expandir la plataforma para otros tipos de monitoreo ambiental, como la
conservacion de fauna, control de calidad de agua, o gestion de recursos

hidricos.
e Licenciar el software a otros paises o regiones con ecosistemas similares que
necesiten restauracion ecoldgica.



12. Administracion Financiera Precisa

e Implementar un sistema de gestién financiera con proyecciones claras y
planes de contingencia para garantizar la sostenibilidad del proyecto.

e Monitorizar de forma continua costos operativos y margenes de beneficio,
ajustando precios de suscripcidn o servicios si es necesario.

13. Exploracion de Segmentos Adicionales del Mercado

e Expandir el enfoque hacia compaifiias privadas que tengan
responsabilidades de reforestacion o compensacion ambiental.

e Ofrecer soluciones a universidades e institutos de investigacion
interesados en el estudio de la biodiversidad y conservacion del paramo.

14. Sostenibilidad a Largo Plazo

e Desarrollo continuo de la tecnologia y la plataforma para adaptarse a las
condiciones cambiantes del ecosistema y el mercado.

e Alianzas con universidades y centros de investigacidn para asegurar un
flujo constante de innovacion y mejoras tecnoldgicas.

15. Identificacion de Riesgos y Prevencién

e Riesgos ambientales: Condiciones extremas del paramo que puedan dafar
los sensores y drones. Mitigar mediante el uso de equipos disefiados para

ambientes severos.
e Riesgos financieros: Falta de financiamiento continuo. Establecer un plan

de contingencia y diversificacion de ingresos para mantener la operacion
estable.

16. Estrategia de Expansién

e Una vez validado el modelo en el Paramo de Guerrero, la plataforma podria
expandirse a otros ecosistemas en Colombia como paramos, selvas, y
zonas de bosque seco.



e A nivel internacional, explorar mercados en América Latina y Africa donde
los proyectos de restauracion ecoldgica son una prioridad.

17. Proyeccion de Finanzas Futuras

e Ingresos proyectados en funcion del nUmero de suscripciones, licencias y
servicios de consultoria ofrecidos a nivel nacional e internacional.

e Estimar costos de infraestructura iniciales y operativos para poder ajustar
los precios de los servicios de forma competitiva.

18. Fuentes de Financiamiento

e Inversiones de impacto en sostenibilidad ambiental.
e Fondos internacionales de conservacion como el Global Environment
Facility (GEF) o el Banco Mundial.

19. Oferta de Valor

La solucion tecnologica ofrece una trazabilidad Unica del ciclo de vida de las
plantas y un monitoreo en tiempo real, optimizando recursos y mejorando las
tasas de éxito en la restauracion de ecosistemas criticos.

20. Definicion de Clientes

e Entidades publicas: Ministerios de Ambiente, Corporaciones Autonomas
Regionales, Parques Naturales Nacionales.

e ONGs: Organizaciones dedicadas a la conservacion, restauracion ecologica y
proteccion de biodiversidad.

e Empresas privadas: Corporaciones con politicas de sostenibilidad y
responsabilidad social corporativa.

21. Presentacion — Contenidos

e Mostrar como la tecnologia y datos impactan directamente en la mejora de
los procesos de restauracion.



e Ejemplos visuales de como los sensores y drones monitorean el crecimiento
de las plantas y las condiciones del ecosistema.

22. Presentacion — Graficos

e Mapas interactivos del monitoreo con drones y sensores en tiempo real.
e Diagramas del ciclo de vida de las plantas, desde la germinacion hasta la
reintroduccion en el paramo.

23. Tipos de Monetizacion

e Suscripciones, licencias de software, alquiler de drones y sensores,
servicios de consultoria, y mantenimiento técnico.
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