
Modelo de Negocios Vivero Gema

1. Propuesta de Valor

Vivero Gema ofrece una solución tecnológica innovadora para la trazabilidad y optimización
de la propagación de plantas nativas en el Páramo de Guerrero, utilizandouna plataforma
web y tecnología RFID. Esto permite un control preciso del crecimiento y la salud de las
plantas, aumentando las probabilidades de éxito en la restauración ecológica.

2. Segmento de Clientes

● Entidades gubernamentales y ONGs ambientales: Interesadas en la conservación
y restauración de ecosistemas estratégicos.

● Corporaciones y empresas con programas de responsabilidad ambiental: Que
buscan invertir en proyectos sostenibles.

● Universidades y centros de investigación: Que podrían utilizar la plataforma para
monitorear procesos de restauración ecológica.

● Viveros y organizaciones agrícolas: Que quieran implementar una tecnología
avanzada para optimizar sus propios procesos de cultivo.

3. Canales de Distribución

● Plataforma web: El software para la trazabilidad estará disponible en línea para los
usuarios.

● Consultoría personalizada: Para la implementación de la tecnología en otros
proyectos de restauración ecológica o en viveros.

● Redes sociales y página web: Promoción del proyecto y sus beneficios.

4. Relación con los Clientes

● Soporte técnico y mantenimiento: Ofrecer asistencia continua en la
implementación y uso del software de trazabilidad.

● Capacitación: Programas de formación para que los usuarios aprendan a usar
eficientemente la plataforma.

● Consultoría especializada: Asistencia en la personalización de la plataforma según
las necesidades del cliente.

5. Fuentes de Ingresos

● Licencias del software: Cobro de licencias mensuales o anuales por el uso de la
plataforma.

● Consultoría y capacitación: Servicios adicionales para personalizar la plataforma o
asesorar a instituciones en restauración ecológica.

● Financiamiento de proyectos: Apoyo de entidades públicas, privadas y ONG a
través de donaciones, subvenciones o contratos para proyectos de restauración.



● Colaboraciones con empresas: Alianzas con organizaciones comprometidas con
la sostenibilidad para patrocinio de iniciativas.

6. Recursos Clave

● Equipo de desarrollo tecnológico: Para mantener y mejorar la plataforma de
trazabilidad.

● Expertos en restauración ecológica: Que colaboren para garantizar el éxito de los
procesos de propagación y restauración.

● Red de viveros: Para la producción y manejo de las plantas nativas en condiciones
óptimas.

● Infraestructura tecnológica: Servidores, tecnología RFID y bases de datos
robustas para asegurar el funcionamiento fluido del sistema.

7. Actividades Clave

● Desarrollo continuo del software: Mejorar la interfaz y funcionalidad del sistema.
● Gestión y mantenimiento de la base de datos: Asegurar la actualización

constante y la trazabilidad precisa de las plantas.
● Monitoreo de las plantas: Implementar y mejorar los procesos de trazabilidad de

las plantas a través del uso de RFID.
● Investigación y desarrollo: Innovar en métodos de restauración y propagación de

especies nativas.

8. Socios Clave

● Gobierno y agencias ambientales: Para obtener apoyo regulatorio y
financiamiento.

● Universidades y centros de investigación: Colaboración para la investigación y
mejora de técnicas de propagación y restauración.

● Proveedores de tecnología RFID y bases de datos: Para el desarrollo e
implementación eficiente de la plataforma.

● ONGs y empresas de conservación: Para expandir el proyecto a otras áreas de
restauración ecológica.

9. Estructura de Costos

● Desarrollo y mantenimiento del software: Incluye servidores, bases de datos, y
actualización de la plataforma.

● Costos de implementación tecnológica: Compra e instalación de dispositivos
RFID y otros equipos.

● Personal especializado: Desarrolladores de software, biólogos y técnicos en
restauración ecológica.

● Marketing y ventas: Campañas de difusión para atraer clientes e instituciones
aliadas.

● Logística de viveros: Operación de viveros para el cultivo de las plantas nativas.


