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Monetizacion para el Prototipo Web “SmartSell”

Métodos y Estrategias de Monetizacion:

1. Modelo Freemium con Prueba Gratuita de 15 Dias:
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Acceso Inicial: Ofrecemos una version freemium que permite a los
usuarios acceder a las funcionalidades basicas de “SmartSell” de
forma gratuita durante los primeros 15 dias. Esta prueba gratuita
permite a las empresas experimentar el valor de la herramienta sin
compromiso inicial.

Limitaciones: Durante el periodo de prueba, el acceso esta limitado
en términos de numero de usuarios y cantidad de datos procesados.
Esto incentiva a las empresas a probar la herramienta y luego optar
por una suscripcion premium para obtener beneficios completos.

2. Suscripcion Bésica:
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Tarifa Mensual, Semestral o Anual: Después del periodo de prueba,
las empresas pueden suscribirse a la versién basica con una tarifa
mensual, semestral o anual. Esta version incluye acceso continuado
a las funcionalidades basicas de identificacién de oportunidades y
notificaciones.

Consultoria de Implementaciéon: Ofrecemos servicios de consultoria
inicial por una tarifa adicional para ayudar a las empresas a integrar la
herramienta en sus procesos, garantizando una implementacion
exitosa y maximizando el uso de las recomendaciones de ventas
cruzadas.

3. Suscripcion Premium:
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Funciones Avanzadas: La suscripcion premium desbloquea
funcionalidades avanzadas, como informes detallados, mayor
cantidad de datos procesados y soporte técnico prioritario.

Tarifa Escalonada: Cobramos una tarifa mensual o anual superior
por esta version, adaptada a empresas que buscan un analisis mas
profundo y un mayor rendimiento de la herramienta.

Informes Personalizados: Proporcionamos informes de analisis de
datos personalizados a empresas interesadas en obtener insights
detallados sobre el comportamiento de compra y las tendencias del
mercado.

Tarifa por Informe: Cobramos una tarifa por la creacion y entrega de
estos informes, ofreciendo un valor afadido significativo a las
empresas que buscan optimizar sus estrategias de ventas y
marketing.

Valor Anadido:

“SmartSell” no solo ayuda a las empresas a aumentar sus ingresos mediante la
identificacion eficiente de oportunidades de ventas cruzadas, sino que también



mejora la eficiencia operativa y la relaciéon con los clientes al proporcionar una
herramienta intuitiva y basada en datos. Con estas estrategias de monetizacion,
aseguramos la viabilidad y sostenibilidad financiera del proyecto, generando
ingresos sostenibles y proporcionando un valor claro y tangible para nuestros
clientes.



