FORMAS DE GENERAR INGRESOS
1. Analisis de la idea de negocio:

« Herramienta de optimizacion de ventas cruzadas para clientes registrados.

e Mercado objetivo: Parquesoft Narifio.

« Valor tnico: Incremento de ventas y fidelizacion de clientes a traves de
recomendaciones personalizadas.

2. Investigacion de mercado:

» Estudiar competidores en el campo de analisis de datos y la gestion de relaciones
con el cliente.

« Analizar las tendencias en tecnologias de inteligencia artificial y aprendizaje
automatico para ventas.

o Identificar las necesidades especificas de Parquesoft Narifio y empresas similares.

3. Modelos de ingresos potenciales:

a) Modelo de suscripcion:

o Ofrecer la herramienta como un servicio de suscripcion mensual o anual.
o Crear diferentes niveles: basico.

b) Licenciamiento:

e Vender licencias del software a Parquesoft Narifio y otras empresas.
« Ofrecer actualizaciones y soporte técnico por una tarifa anual.

¢) Modelo freemium:
e Version bésica gratuita con funcionalidades limitadas.
« Version premium de pago con analisis mas profundos y mas opciones de
personalizacion.

d) Servicios de consultoria:

o Ofrecer servicios de implementacion y personalizacion de la herramienta.
« Proporcionar formacion y asesoramiento sobre estrategias de ventas cruzadas.

e) Comisiones por ventas incrementales:

o Establecer un acuerdo donde se recibe un porcentaje de las ventas adicionales
generadas por la herramienta.

f) Venta de datos y anélisis:




o Ofrecer informes de tendencias de mercado basados en datos agregados y
anonimizados.

g) Integracion con otras plataformas:
« Desarrollar APIs y plugins para integrar la herramienta con otros sistemas CRM o

de e-commerce.
o Cobrar por estas integraciones o establecer asociaciones con otras plataformas.

. Evaluacién de modelos:

« El'modelo de suscripcién y el licenciamiento parecen los mas viables inicialmente.
« Las comisiones por ventas incrementales podrian ser atractivas para los clientes
reacios a pagar por adelantado.

. Proyecciones financieras:

« Estimar los ingresos basados en el nimero potencial de clientes y el precio de la
suscripcion.

o Calcular el punto de equilibrio considerando los costos de desarrollo y
mantenimiento.

. Prueba y validacién:

o Desarrollar un MVP con las funcionalidades basicas descritas en el reto.
« Realizar una prueba piloto con Parquesoft Narifio para validar la efectividad y
recopilar feedback.

. Plan de implementacion:

o Fase 1: Lanzar la version basica como servicio de suscripcion.
o Fase 2: Introducir servicios de consultoria y personalizacion.
o Fase 3: Desarrollar integraciones con otras plataformas y expandir a mas clientes.

. Monitoreo y optimizacion:

o Tasa de conversion de ventas cruzadas, incremento en el valor promedio de pedido,
retencion de clientes.

« Realizar revisiones trimestrales del rendimiento y ajustar la estrategia segun sea
necesario.




